
発見商談会2017
地方創生

2017年6月28日（水）　10時～16時
TRC東京流通センター　第一展示場　A・B・C・Dホール

主催 ・ 企画運営事務局 ： リッキービジネスソリューション株式会社
主催 ： 地方創生『食の魅力』発見商談会　実行委員会

実施報告書



商談会名 地方創生『食の魅力』発見商談会2017（第7回）

開催日時 2017年6月28日（水）　10時～16時

会　　場 TRC東京流通センター　第一展示場A・B・C・Dホール

主　　催 地方創生『食の魅力』発見商談会 実行委員会
リッキービジネスソリューション株式会社

後　　援 (一社)第二地方銀行協会、農林水産省、総務省、経済産業省、金融庁、日本政策金融公庫、 日本商工会議所、
日本小売業協会、山形県、岩手県、宮城県、福島県、群馬県、 千葉県、東京都、新潟県、長野県、富山県、愛知県、
三重県、兵庫県、岡山県、徳島県、香川県、高知県、佐賀県、熊本県、大分県、宮崎県、山形市

◎主催銀行一覧（30行）
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本商談会は第7回目を迎え、
主催銀行30行、出展社数243社、来場者数2,572名と過去最大の規模となりました。

2，216名

520名

737名
839名

1,451名
1,623名

◎来場者数

2011年　2012年     2013年      2014年     2015年      2016年      2017年

1回目 2回目 3回目 4回目 5回目 6回目 7回目

2,572名
221社

77社
101社

115社
130社

180社

◎出展社数

2011年　2012年     2013年      2014年     2015年      2016年      2017年

23行 25行 24行 25行 28行 30行 30行

243社

主催銀行数

東和銀行 吉永國光頭取より、主催行を
代表してご挨拶をいただきました。

日本食糧新聞社 今野正義会長CEOより
ご祝辞をいただきました。



Q1.本商談会に出展されていかがでしたか？

Q2.来場者の質は
　　 いかがでしたか？
Q2

大変満足

4８%満足
4６%

普通  6%

大変満足

30%
満足
57%

普通
13％

Q3.事前予約制個別商談会は
          いかがでしたか？
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         いかがでしたか？

大変満足

32%
満足

56%

普通
12%

出展社の声
Q.出展された感想をお聞かせください。
● 普段会えない企業といろいろな話ができ、良かった。（静岡県/加工食品）

● 他の展示会よりもバイヤーの方の熱意を感じた。
 　継続して商談を進められる案件が多く、非常に良かった。(島根県/水産加工品）
● 担当銀行のスタッフにも助けていただき、多くの商談ができた。（東京都/加工食品）

Q.【事前予約制個別商談会】はいかがでしたか？

● 落ち着いた状況で商談ができ、内容の濃い話ができた。（愛知県/製菓）
● 商談相手の情報を踏まえて商談ができるので、話が進みやすかった。（兵庫県/加工食品）
● 成約不可と思われる企業との商談を希望したが、商談を通じて成立の可能性を見い出せ、
 　成約のためのアドバイスがもらえた。（愛知県/加工食品）

名刺交換をした
各ブースへの来訪者数

平均　　　　件58

当日成約した
商談件数

約　　　　　件168

継続して商談を
進める件数

約　　　　　　　件3,348

出展社同士の
商談件数

約　　　　　件194

されていかがでしたか？

出展社の5割が
「大変満足」と回答



Q1.本商談会に来場されていかがでしたか？ Q2.次回も来場したいと思いますか？ Q3.　あなたは商品の購買に関して
決裁権を持っていますか？ 

来場バイヤー 2，572名

三越伊勢丹、大丸松坂屋百貨店、日本ホテル、プリンスホテル、 グランドニッコー東京 台場、
ヨコハマ グランド インターコンチネンタル ホテル、成城石井、セブン・イレブン・ジャパン、
イトーヨーカ堂、イオンリテール、ヤオコー、三越伊勢丹フードサービス、東急ストア、三菱食品、国分、
日本アクセス、JP三越マーチャンダイジング、ディノス・セシール、ジェイアール東日本商事、
ANAケータリングサービス　その他多数来場

(前回比 +356名）

主な来場バイヤー

全433商談をセッティングしました。

86社168名のバイヤーにご参加いただき、

精度の高い商談の場として、地方創生『食の魅力』発見商談会では
第1回目より「事前予約制個別商談会」を開催しています。

大変満足
20%

満足 65%

普通
15%

はい

１００％

バイヤーの声 ～来場された感想をお聞かせください～

● 想像以上の出展社数だったが、会場が周りやすく、もれることなくブースを見ることできた。（商社・卸売）

● 銀行の方がとても熱心に説明してくれ、他のおすすめメーカーも案内してくれて良かった。（スーパー）

● 都心では出会えない企業の方と直接面談できて有意義だった。（百貨店）

● 他の商談会には出展しないメーカーや差別化が図れる商品が沢山あって良かった。（百貨店）

● 初めて来場したが、会場の雰囲気がよく、出展社と話し易くて良かった。（外食）
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持っている

 42%影響力がある

45%

持っていない
13%

● 広いエリアの商品について知ることのできる貴重な機会だった。（通販）

● 出展社が今までにない特徴のある商品を展示していた。（食品専門店・小売）



(商談会前日開催）

■株式会社麹屋もとみや　【岩手県】担当銀行：北日本銀行
予想をはるかに超える数のバイヤーと商談をすることができました。
新商品である「麹屋の山葡萄甘酒」は7月発売開始で、今回初お披露目でしたが、
試食・パンフレット・  名刺が不足するほど、多くの見積もり依頼をいただきました。
バイヤーの関心の高さを窺い知ることができ、良かったです。

■株式会社八葉水産　 【宮城県】担当銀行：仙台銀行
ブースでは4商品展示し、その中でも4月に新発売した「いかキムチ」が
大好評でした。「暑い夏に向けて売り出せる」ということで多くのバイヤーに
関心を持っていただきました。成約につながるよう、フォローしていきたいです。

■石橋果樹園 　【佐賀県】担当銀行：佐賀共栄銀行　
初出展でしたが、こんなに多くのバイヤーと出会えると思っておらず、
予想以上の来場者数に驚きました。
名刺交換数は100枚以上、そのうちサンプル依頼は20～30件もあり、
商談会後もさらに忙しくなりそうですが、引き続きフォローしていきたいです。
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テーマ ： 「ネット通販で販路拡大と売上アップのコツ」

＜講 師> ヤフー株式会社
             ショッピングカンパニー　地方創生支援室 リーダー　サイバー大学　客員講師
           白山　達也 氏　

テーマ ：「百貨店バイヤー視点から見るヒット商品とは」

＜講 師> 株式会社東急百貨店　食品統括部　第二食品部諸国銘産・銘菓バイヤー  
             長野　康司 氏　

テーマ ： 「農林水産省主催フード・アクション・ニッポンアワード2017応募と審査基準」
　　　　　 ～昨年度受賞プロセスとストーリーの作り方を伝授～
＜講 師> フード・アクション・ニッポン推進本部事務局　局長
　          田中　慶一 氏　

■食品マーケティングセミナーの様子■



-5-

出展社一覧　（銀行別/50音順）
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来場バイヤー一覧 ★は事前予約制個別商談会にご参加いただいたバイヤーです。

※本リストの区分は原則として来場者の自己申請に基づくものであり、
　企画運営事務局が分類したものではありません。

（一部抜粋/順不同）



リッキービジネスソリューション（株）は、①地域銀行主催の食品商談会や、②ビジネスマッチングの企画・運営、
③Webサイト・カタログによる食品販売支援等と行っています。

地域銀行の取引先である食品メーカー約1,500社に対る販路支援
全国有数の食品バイヤー15,000人以上とのネットワーク

地域銀行連携「地方からの贈り物」プロジェクト
全国の加盟地方銀行と連携し、「地方創生『食の魅力』発見商談会」を
開催。各銀行で開催している商談会の企画・運営も行っています。
日本国内における「隠れた地域資源」としての『未発掘な”食”』に
スポットを当て、農商工連携や販路拡大の機会の場を提供します。


